Tack for dina svar

Behovsmatris

Teknologi
Ny eller forbattrat system for att skota
leverantorer, inkdp och offerter.

Leverantorsdata
Battre leverantorsdata for att hitta ratt
leverantor for era behov.

Support
Administrativ och operativ resurs for att
Oka kapacitet pa inkop.

Coaching
Lyfta strategisk kompetens bland teamet.

H Snitt M Dina behov



Ett helt nytt grepp for att effektivisera inkdp!

Qimtek Sourcing
Uppkopplad mot LIVE leverantdrsdata

- Snabbare respons

- Effektiva standarder

- Framjar narproducerat

- Hittar BASTA leverantoren for jobbet

Qimtek Sourcing ar ett inkdpssystem som kombinerar e-
sourcing, RFQ automation, offerthantering och SRM i ett
verktyg.

Ingen mer gammal leverantérsdata
Inga gamla kontaktuppgifter

Dessutom ar det kopplat till Sveriges mest aktiva . .
PP & Inga vixande leverantérsdatabaser

leverantorsnatverk vilket gora att alla uppgifter ar konstant
uppdaterade.



Vad ingar i Qimtek Sourcing

E-sourcing Avtalshantering

Unikt sokverktyg for att matcha ratt leverantorer enligt Hantering av avtal for sekretessavtal, leveransavtal m.m.
kravstallningen. for sakrare affarer.

SRM

) , _ . Offerthantering med analys
Ett system for Supplier Relationship Managementav  py i offerter online och jamfor leverantorerna pa lika

avtalsleverantdrer och favoriter. villkor f&r en sundare konkurrens.

RFI/RFQ verktyg Erfaren support och inkGpsresurser

Standardiserade mallar for att skapa professionella och Support nar det behévs, antingen administrativ support
tydliga forfragningar. eller strategisk coaching fran en erfaren inkdpare.

BOKA DEMO RAKNA UT PRIS



Férdelar med Qimtek Sourcing

Enkelt
Kom igang direkt, leverantorsdata och verktyg finns redan
fardigt.

Snabbt
Med redan engagerade leverantorer far du bra respons pa dina
forfragningar.

Stora tidsbesparingar
Bra grunddata i kombination med effektiva verktyg gor stora
administrativa besparingar.

Okar kvalitén
Att matcha ratt betyder att deras maskiner och kompetens
matchar behovet vilket 6kar kvalitén.



B)Qimtek

Sakrar leveranser
Med ett bredare kontaktnat hittar man leverantérer som har
kapacitet att leverera i tid.

Konsolidera inkop
Okad insyn i leverantdrers kunskap underlattar konsolidering av
inkop.

Reducerar antal leverantorer
Delad information om avtalsleverantorer reducera antal
leverantorer.

Okar sikerheten
Bevakning av existerande och nya leverantorer ger dig battre
forutsattningar for sakrare affarer.

Flexibelt
Anpassa systemet och tjansten till era behov.



B)Qimtek

Vad varderar inkdpare hdgst hos sina leverantérer

- Att de bidrar med produktutveckling och produktionsidéer.
Legoleverantorer ar experterna inom sina omraden och
darfor vill man alltid ha aterkoppling, tankar och idéer som
skapar battre och mer kostnadseffektiva produkter.

- R&D kompetens

- Dialog/kontakt/kommunikation - utan det sa |6ser man
inga problem

- Oppen och drlig kommunikation

- Raka besked och att man skall kunna lite pa sin leverantor,
gallande utlovade leveranser.

- Allmant bemaotande och snabb respons

BOKA DEMO RAKNA UT DITT PRIS
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Fakta:

89% inkdpare kommer i kontakt med matchande
leverantorer

Faktorer for att flytta till eller stanna hos lokala
leverantorer anses vara foljande:

* 39% Leverans och geografisk narhet
* 32% Kvalitet

* 14% Service

* 11% Kommunikation

* 4% Pris

4 800 Prekvalificerade leverantorer

48% Skarande Bearbetning
27% Platbearbetning

7% Plast

4% Elektronik

12% Maskiner

22% Utrustning



Ett samarbete med branschen

En aktuell leverantorsdatabas ar ingen individuell fraga utan en branschangeldagenhet

Automatik

* Automatiska uppdateringar paminner leverantorer Tredje-part

* Leverantorerna stddjer processen

Egendeklaration

* Inkopare driver processen

* Avtal med tredjepartsleverantorer Inkép
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Vad sager experterna?

Gartner sager att 80% av B2B-forsaljningsinteraktioner mellan leverantorer och kdpare
kommer att intraffa i digitala kanaler ar 2025.

"Nar baby boomers gar i pension och millennials far beslutsfattande nyckelpositioner,
kommer en digital-first installning bli normen", sager Cristina Gomez, managing vice
president for Gartner Sales Practice.

Med uppdaterad leverantorsdata kan man hitta ratt leverantor och kontaktuppgifter vilket
skulle ge en 25% tidsbesparing, enligt BEAst.

Insamling av leverantorsdata pa en gemensam plattform skulle spara 75% i kostnader, enligt
BEAst
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“Jag blev mycket positiv till Qimtek
efter den forsta offertforfragan”
“Det skapade mdnga nya idéer att
fa kontakt med nya leverantérer
frén Qimtek”

Rolf, Inkop

"Gick jattesmidigt att hitta
ldmpliga leverantérer snabbt,
besparade mig en massa jobb.”

Ola, Strategic Purchaser

”Det finns ingen inképsavdelning i
Sverige som dr s@ effektiv som
Qimtek.”

Stefan, Sélj/Inkop

Vad sager vara kunder?

”De gdnger vi lagt ut arbete pd
Qimtek har det fungerat bra och vi
har haft stor nytta av de svar vi
fatt. Var idag storsta leverantér har
vi hittat via Qimtek. Jag tycker
Qimtek dr en bra tjénst, jag brukar
ofta leta bland Qimteks
leverantérsbas ndr jag behéver nya
leverantorer, kinns som att de dr
seriésa om de finns med i Er
leverantérsbas.”

Ingela, Inkdpare

“Det dr bade enkelt och smidigt att
anvdnda Qimtek ndr vi ldgger ut
vdra projekt”

Selmir, Inkop

”-Ibland vill vi ha ytterligare
leverantérer och ofta vill vi

dr Qimtek ett utmdrkt
verktyg. Det bdsta pad
marknaden idag!”

Torbjorn, Inkopare
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Vart |6fte

Vi tror pa en balanserad marknadsplats dar bade inkdpare och
leverantorer gemensamt kan gora lI0nande affarer. Vi vet att manga
existerande system ar svara och komplexa men i grunden handlar
det om att informationen vi baserar vara beslut pa maste vara
correct.

| samarbete med industrin vill vi digitalisera affarskommunikationen
och effektivisera processer inom inkop, forsaljning och
marknadsforing.

Tillsammans kan vi sparar mycket tid och skapa fler och battre
affarer for seridsa aktorer vilket ar en forutsattning for hallbar och
sund konkurrens.

Hans Wigart, CEO
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